
ОПИСАНИЕ И ПЛАН РАЗВИТИЯ
работающего производства бытовой химии 

и дезинфицирующих средств

в г. Мурманск 

г.Мурманск

2020 год



1. Вводная часть.

1.1 О нас:

ООО «ХИМ ГРУПП МУРМАНСК» зарегистрировано в 2017 году. Уже 3

года мы производим бытовую химию в Мурманске. С апреля этого года мы

запустили производство спиртовых антисептиков. Выпуск продукции в себя

включает полный производственный цикл, а именно:

1) Закупка сырья и тары;

2) Производство продукции;

3) Реализация товара.

В настоящее время мы выпускаем 17 видов продукции, произведенной по

уникальным рецептурам под собственной торговой маркой «София».

У нас имеются технологии, налажены контакты с поставщиками

химического сырья и тары, произведена сертификация продукции,

разработан логотип, этикетки и сайт, организована доставка и сбыт на

территории Мурманской области.

В перспективе производство дезинфицирующих средств для больниц,

тосолов и антифризов, теплоносителей для загородных домов и различных

предприятий, а также выход на внешние рынки.

Организация не имеет долгов и исправно платит налоги, в составе

учредителей один человек.

1.2 Цели проекта:

1) Привлечь инвестиции;

2) Масштабировать производство;

3) Расширить производственную линейку;

4) Кратно увеличить сбыт;

5) Выйти на внешние рынки (Карелия, СПБ, экспорт в Норвегию);

6) Создавать рабочие места и развивать экономику региона;

1.3 Необходимый объём инвестиций:

1) Строительство (приобретение), подготовка производственного

помещения – 6 000 000 руб.

2) Закупка нового оборудования – 4 000 000 руб.;

3) Сертификация дезинфицирующей продукции – 800 000 руб.;

4) Продвижение торговой марки – 120 000 руб.

5) Непредвиденные расходы (10%) – 1 080 000 руб. (остатки денежных

средств будут пущены в оборот).

Итого 12 000 000 рублей.

1.4 Срок окупаемости – 24 месяца.



2. Производимая продукция.

2.1 Перечень продукции:

1) Дезинфицирующие средства для рук и различных поверхностей (спирт +

четвертичные аммониевые соединения);

2) Дезинфицирующие средства для рук (спиртовой гель);

3) Жидкое мыло;

4) Средства для мытья полов;

5) Средства для мытья посуды;

6) Средство для удаления свежих следов жира и масла;

7) Средство для удаления нагара и копоти;

8) Средство для устранения засоров «Крот».

Это то, что мы уже производим.

2.2 Описание продукции:

Никому не надо объяснять, что такое жидкое мыло или средство для

мытья посуды. Однако жидкое мыло бывает как дешевое, так и дорогое. Все

зависит от концентрации поверхностно-активных веществ в конечном

продукте. Мы производим как эконом продукцию, так и премиум. Например

наше концентрированное средство для мытья посуды является аналогом

Фэри, а стоит в разы дешевле. Также следует отметить, что производитель

бытовой химии имеет прекрасную возможность, выпускать новые продукты

следуя рыночным тенденциям. Например, на запуск антисептиков мы

потратили не больше месяца, и то это долго и затянулось в связи с тем, что в

пик пандемии у поставщиков не было спирта.

Мы используем только проверенных поставщиков и сертифицированное

сырье. Непременным плюсом производства является также то, что основные

компоненты входящие в состав того или иного продукта повторяются. Это

позволяет экономить место на складе сырья и облегчает производственные

процессы.



3. Анализ рынка.

3.1 Конкуренция.

В Мурманской области нет производителей бытовой химии и

антисептиков. Конкуренцию создают производители СПБ, предлагая товар,

которого у нас просто нет. Эту ситуацию получится переломить, расширив

производственную линейку. Мурманским оптовикам и снабженцам выгодней

и удобней покупать у нас, так как им не нужно организовывать и оплачивать

доставку, товар доставляется быстро с нулевым процентом брака.

3.2 Сбыт.

На данном этапе развития, основными потребителями нашей продукции

являются различные организации, в том числе общепиты, торговые центры,

пищевые и промышленные предприятия, бюджетные, коммерческие и

некоммерческие организации, а также другие клиенты наших покупателей.

Наши покупатели участвуют в тендерах, в которых представляют нашу

продукцию.

Распространение продукции осуществляется через оптовые компании г.

Мурманск. В исключительных случаях – напрямую от нас.

После расширения производства, станет возможна поставка продукции в

торговую сеть «Магнит».

3.3 Риски.

Какой бы в мире не случился кризис, какая бы болезнь нас не застала, а

люди будут мыть руки, посуду и полы всегда. Производство функционирует

уже 3 года и всё плохое, что могло случится уже или случилось, или

миновало. Продукция производится с нулевым процентом брака, плохих

отзывов не поступает.

Вероятность открытия подобного производства в Мурманске ничтожно

мала, так как рынок сбыта ограничен, а технологические, коммерческие,

маркетинговые процессы не легки, требуют значительных интеллектуальных

усилий и финансовых вложений. До нас ничего подобного в городе не было.



4. Расчет прибыли.

4.1 Жидкое мыло.

Население Мурманской области составляет примерно 741 тыс. чел. В

среднем человек моет руки 3 раза в день. Одно нажатие на дозатор жидкого

мыла выдает примерно 1,5 мл средства, как правило, человек делает 2

нажатия.

3мл * 3раза * 365 дней = 3,285 литров - жидкого мыла потребляет один

человек в год.

Следовательно, население Мурманской области потребляет 741 000чел *

3,285л = 2 434 185 литров жидкого мыла в год.

Средняя цена за 1л нашего мыла составляет 36,46р.

36,46р * 2 434 185л = 88 750 385 рублей в год, тратит город и область на

жидкое мыло.

10-15% - чистый доход предприятия после оплаты всех расходов.

Из приведённых расчетов следует, что каждый 1% захваченного рынка в

области жидкого мыла, принесет владельцам предприятия от 88 000 до 133

000 рублей чистой прибыли в год.

4.2 Средство для мытья посуды.

Как правило, средства для мытья посуды, человек потребляет в 2 раза

больше чем жидкого мыла. Однако, следует учитывать, что в среднем по

России у 15% населения имеются посудомоечные машины. Следовательно, в

Мурманске 630 тыс. чел. моют посуду средством для ручного мытья посуды.

3,285л * 2 * 630 000чел = 4 139 100 литров средства потребляет Мурманск

и область в год.

Средняя цена за 1л нашего средства составляет 37,30р.

37,30р * 4 139 100л = 154 388 430 рублей в год, тратит город и область на

средство для ручного мытья посуды.

10-15% - чистый доход предприятия после оплаты всех расходов.

Из приведённых расчетов следует, что каждый 1% захваченного рынка в

области средства для мытья посуды, принесет владельцам предприятия от

154 000 до 231 000 рублей чистой прибыли в год.

Итого, каждый 1% рынка, только по двум этим продуктам, принесет

владельцам предприятия от 242 000 до 364 000 чистой прибыли в год.



5. План реализации проекта.

5.1 Строительство или приобретение, подготовка помещения.

Для полноценной работы производства необходимо помещение общей

площадью не менее 240 м2:

производственное помещение – 100 м2;

складское помещение – 100 м2;

прочие помещения – 40 м2.

Возведение такого здания, подготовка, подведение коммуникаций

обойдётся максимум в 6 000 000 рублей. Срок готовности – до 6 месяцев.

5.2 Приобретение оборудования.

Автоматизация производственного процесса требует наличие следующего

оборудования:

1) Автомат розлива;

2) Автоматический укупорщик тары;

3) Этикетировочная линия;

4) Стол сбора готовой продукции;

5) Аппарат групповой упаковки.

Автоматическая линия обойдётся в 3 500 000 рублей.

Для щелочных составов рекомендуется взять отдельный полуавтомат

розлива, ценой окола 500 000 рублей.

5.3 Сертификация дезинфицирующих средств.

Испытания средств, на их способность дезинфицировать, проводится в

течении 2-6 месяцев (зависит от загрузки лаборатории) и стоит 800 000

рублей. По итогам испытаний, помимо прочей документации, выдается

Свидетельство о государственной регистрации (на дезинфицирующее

средство), которое позволяет продавать продукцию в любые организации, в

том числе больницы и другие лечебные учреждения.

5.4. Продвижение торговой марки.

Основными каналами продвижения ТМ целесообразно выбрать соцсети.

Например размещение нашего банера в одной из мурманских групп в VK

получило 8 000 просмотров, всего за 2 000 рублей.



6. Заключительная часть.

Уважаемый инвестор! Химическое производство только на первый взгляд

кажется непонятным и пугающим, однако на самом деле всё не так!

Особенно когда рядом есть опытные люди, которые собственными руками и

головой разрабатывали рецептуры, искали поставщиков, создавали торговую

марку, производили и продавали продукцию. Мы могли бы выбрать долгий

путь и накопить необходимую сумму не привлекая инвестиций. Но это

бессмысленно как с логической, так и с экономической точки зрения.

Как Вы уже заметили, нигде выше не указано, что получит инвестор

вложив необходимую сумму денег. Есть несколько вариантов, они будут

представлены Вам или же, мы готовы рассмотреть ваши условия.

С уважением, Юрий Островский.

Контакты:

Тел.: +7(960)021-20-95; 8(8152)600-310;

Сайт: sofiahim.company

Email: murmanhim@mail.ru


